ROROS’
HETTA

RorosHetta starker sin position pa den svenska marknaden

Familjeféretaget Réros Metall séljer primdrt koksfléktar till koksfack-handeln, féretaget ér
beldget med fabrik och huvudkontor i R6ros i Norge. Vi finns i dag representerat i Norge,
Sverige, Danmark, Finland och England. Totalt dr vi nu 47 anstdllda med en omsdttning pa
omkring 220 miljoner NOK. Réros Metall A/S grundades 1946 vilket borgar for en gedigen
erfarenhet och stabil position pd marknaden. Var ledstjérna dr att producera och leverera
“det lilla extra”, ett gediget hantverk med hég kvalité och innovation.

Till den svenska marknaden 6nskas forstarkning darfor vill vi nu tillsatta en

Account Manager

Rollen som Account Manager innebar 6vergripande att ytterligare positionera Rgroshetta
som ett premiumvarumarke inom kéksfackhandeln. Vi ar ett snabbt vaxande féretag med
unik innovativ teknologi och vi dnskar nu att 6ka vart fokus och vara marknadsandelar pa
den svenska marknaden. Som Account Manager kommer du att stédja din Country manager
i att identifiera, koordinera och strukturera de strategiska forsaljningskanalerna i landet. |
rollen kommer du att arbeta hands-on genom att saval utveckla nya affars- och marknads-
mojligheter som att genomfora produktutbildningar till vara befintliga kunder genom
butiksbesok.

Din arbetsplats ar hemmabaserad, med resor till vara avtalskunder i koksfackhandeln
vanligtvis 3-4 dagar i veckan. Lampligt utgangslage tror vi ar
Jénképing/Linképing/Orebro/eller séder om Stockholm.

HUVUDANSVAR

e Hjalp till att identifiera och administrera forsaljningskanaler

e Aktivt félja marknadstrender

e Uppratthalla starka relationer med vara kunder

e Kontakta och bestka kdksbutiker for att sakerstalla nara relationer

e Skapa en positiv atmosfar och entusiasm i butikerna genom produktutbildning.

Vi tror starkt pa sambandet mellan kvalitetsprodukter och en service i toppklass. Vidare
menar vi att en uppmarksam och kundorienterad Account Manager kommer att kunna
hjalpa till med att bygga, och underhalla starka relationer med vara nuvarande och
potentiella kunder, for att mojliggdra vara ambitidsa planer for marknadsexpansion.

Ratt kandidat for AM-tjansten har erfarenhet av forsaljning och produktutbildning, garna
inom koks- eller vitvarubranschen.

P3 samma satt tror vi att din stora kommunikationsférmaga kombinerat med
affarsmannaskap och att kunna "lasa rummet" alltid har varit en av dina framgangsfaktorer.
Dina kunder vet att de kan lita pa dig och ni har 6msesidig respekt. Formagan att visa att du
ar palitlig ar avgorande.
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FARDIGHETER OCH KVALIFIKATIONER

e 1till 5 ars erfarenhet inom forsaljning/B2B

e Kunskaper i MS Office

e Ett stort intresse eller tidigare erfarenhet av arbete inom kdks- eller vitvarubranschen

e Grundlaggande kunskap/ intresse inom koksventilation ar meriterande.

e Stor kommunikations- och presentationsformaga

* FOormaga att arbeta som en del av ett team och att bygga starka affarsrelationer

e B-korkort

e Vi 6nskar att du som soker &r initiativrik och har en férmaga att fa saker och ting gjorda.

VAD VI BLAND ANNAT ERBJUDER

e Stodjande, energisk och kreativ miljo
e Trygga anstallningsvillkor

e Tjanstepension

e Ett riktigt gott gang

e Tjanstebil och andra arbetsverktyg

FRAGOR OCH ANSOKAN
Vi kommer att starta rekryteringsprocessen omgaende och darav sker intervjuerna l6pande.
Skicka darfor din ansékan omgaende med CV och personligt breuv till:

Country Manager Sverige
Jenny Ullner
Jenny.ullner@rorosmetall.se
079-33 38 058

Samtal fran externa rekryteringsforetag och saljare undanbedes.
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